5. Mai 2007 ( Woche 1 8

MAGAZIN FUR ENTSCHEIDER

m Motorsage s
Aufgepasst:

Die Schneidgarnitur
muss passen

m Schulhof-Aktion / seie 35

Da lernt der Horer, kWh
was der Landschafts-
gartner kann

m Storchschnabel ; sci 25
Die besten Geranium-

Sorten flr die sonnige
Freiflache

® Dachbegriinung .«

So lassen Sie das
Dach mitverdienen

. Dachbegriinung + Solarstrom, Fordermittel,
;ﬁ@ﬁju*" St Leckagen aufspliren, Giitesicherung Substrate



WESHALB NICHT DEN
DACHDECKERMEISTER
ANSTELLEN?

Die Situation, dass der Land-
schaftsbau bei der Vergahe

von Dachbegriinungs-
auftragen im Gffentlichen und |
gewerblichen Bereich erst als
Untergewerk der Dachabdich-
ter zum Zuge kommt, ist un-
befriedigend und kann fir ei-
ne erfolgreiche Marktbearbei-
tung als Dauerldsung nicht
hingenommen werden.

Fiir den AuBenstehenden tun
sich auf den ersten Blick nur
zwei Losungen auf: Entweder
man findet den Dachdecker-
meister in der Reagion, mit
dem zusammen man auch mal
ein Bier trinken kann. Denn
nur dann besteht eine
ausreichende Vertrauenshasis,
um gemeinschaftlich
anzubieten, Oder man gliedert
eine Kostenstelle/ein Profit-
Center mit eigenem
Dachdeckermeister aus, um
als Landschaftsgartner zum
Generalunternehmer fur das
Dach zu werden.

Die erste Lasung ist auch fir
kleine Betriebe denkhbar, die
zweite wird erst ab einer ge-
wissen BetriebsgroBe interes-
sant.

Ungeachtet dessen ist es fiir
die Branche ganz wichtig,
dass die Verbande an die
Architekten herantreten und
Bewusstsein fir die
Problematik schaffen.
SchiieBlich sollten auch die
Planer an einem Bauwerk mit
gesicherter Qualitat
interessiert sein, tw

BIESEWETTEN & FHANE

Otto-Schott-Stralle 32, 72555 Metzingen

Telefon 0 71 23/92 75-0, Fax -92
info@pronatur.com
www.pronatur.com

10 DBEGA

Dachbegrinung und Solarenergie

Das Dach verdient mit

Die Dachbegrinung bleibt ein hart umkampfter Markt mit
knapp kalkulierten Preisen. Solarstrom und eine veranderte
Ausschreibungspraxis konnten daran etwas andern, meint
Matthias Franz von ProNatur. Die Metzinger Firma erwirtschaftet
einen groBen Teil des Umsatzes mit Dachbegrinung.

ProMatur bekannt. Im ver-

gangenen Jahr hatten wir
an dieser Stelle zum Beispiel
das mobile Zeiterfassungs-
system vorgestellt [siche www.
dega.de, Webcode degal197),
mit dem das schwibische Un-
ternehmen das Berichtswesen
digitalisiert hat. Das war ein
Schritt, die Konkurrenzfihig-
keit durch Optimierung der Ab-
ldufe zu erhithen und im Markt
der knappen Margen Gewinne
einzufahren.

Ein anderer Ansatz ist die Fo-
tovoltaik, Gerade die anhalten-
de Diskussion um das sich ver-
dndernde Klima spielt den Met-
zingern dabei in die Hinde.
Denn neben der, bereits unter
Rot-Griin verabschiedeten ho-
hen Einspeisevergiltung (siehe
Kasten), sorgt die Klimadebatte
dafilr, dass viele Menschen sich
auch aus Gewissensgriinden fiir
den Schritt in Richwung
Latromautarkie® entscheiden.

Filr innovative Ansdtze ist

Mit SolarGreen bietet ProMatur
eine Kombination von Solaren-
ergie und Dachbegriinung an.
Damit werden kologische An-
spriiche und Skonomische An-
gebote  miteinander  kombi-
niert.

Fiir dieses Angebot hatten
Matthias Franz und sein Kom-
pagnon Hans-Jérg Kiesewetter
einen Flyer entwickelt und an
zahlreiche Dachabdichtungs-
und Dachdeckerunternehmen
geschickt. Doch das Interesse
war bisher gering.

Ausschreibungspraxis
als Hemmschuh

Grundproblem der Dachbegrii-
nung mit oder ohne Solarener-
gie ist die gingige Ausschrei-
bungspraxis, meint ProMatur
Geschiftsfiihrer Franz. Statt
Dachabdichtung und Dachbe-
grilnung getrennt auszuschrei-
ben, bekommt der Dachabdich-
ter die Ausschreibung fir das

komplette Dach. ,Den meisten
ist aber viillig wurscht, ob am
Ende Kies auf der Abdichtung
liegt oder eine Dachbegrii-
nung”, beschreibt Franz seine
Erfahrungen. Und da dem Auf-
tragnehmer das Hemd natiirlich
niher als die Hose Ist, bleiben
fiir den Subunternehmer am
Ende nur noch knappe Margen.
Eine frustrierende Situation,
die nicht nur Franz manchmal
an einem dauerhaften Engage-
ment in diesem Marktsegment
zweifeln |dsst, Zu Recht fordert
der ProMNatur-Mann von den Ar-
chitekten, nicht aus Bequem-
lichkeit auf eine getrennte Aus-
schreibung zu verzichten.
Darin ist er sich auch mit
Bernd Krupka, Landschaftsar-
chitekt und Sachverstindiger
aus dem niedersdchsischen Bad
Pyrmont, einig: ,Wir fordern
schon in den Vorbemerkungen
zu unseren Ausschreibungen,
dass die Dachbegriinung von ei-
nem Landschaftsbaubetrieb er-
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ProMatur-Mitarbeiter installie-
ren eine Fotovoltaik-Anlage

stellt werden muss®, sagt der
Miedersachse und erginzi:  Ein
Dachdecker darf laut unserer
Ausschreibungen die komplette
Dachbegriilnung nur dann aus-
filhren, wenn er einen Land-
schaftsgdriner mit der Erfah-
rung von mindestens 10000 m?
Dachbegrilnung im Betrieb
hat.” Dass der Architekt oft ge-
Zwungen ist, von einer Tren-
nung der Ausschreibung in
Dachabdichtung und Dachbe-
griinung abzusehen, begriindet
er auch mit Kundenwiinschen.
So sei er zum Beispiel schon bel
dffentlichen Ausschreibungen
gezwungen gewesen, en bloc
auszuschreiben, weil die Ver-
waltung die Gewihrleistung
aus einer Hand gewdiinscht hat.

Problem sei natiirlich auch,
dass die Aufbauten immer ein-
facher wiirden, sagt Franz:
«Das kann heute jeder, der
auch Folien kleben kann. Es
wire in unserem eigenen In-
teresse, wieder zu komplexe-
ren Aufbauten zurilickzukeh-
ren.*

Noch komplizierter
bei Sonnenenergie

Was schon bei der Dachbegrii-
nung mit mindestens zwei Ge-
werken schwierig ist, gestaltet
sich beim Einsatz von Solaren-
ergie  noch komplizierter:
- Wen wiirden Sie fragen, wenn
es um Solarpaneele auf dem
Dach geht?*, fragt Franz mit ei-
nem Grinsen um die Mund-
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Hat gut Lachen: Matthias Franz
erhalt noch den Férdersatz von
2004 fir seinen Solarstrom

winkel. . Wahrscheinlich zu-
letzt den Girtner”, ist die un-
ausgesprochene Antwort, die
das Problem in seinem wvollen
Umfang skizziert. Das macht es
auch so schwierig, die Solar-
module zu verkaufen, denn ef-
gentlich miissten Landschafts-
girtner und Elektriker Hand in
Hand arbeiten. In der Praxis
fillt dem Auftraggeber aber oft
nachtriglich ein, dass er auf
dem Dach auch noch Strom ge-
winnen kinnte. Dann 15uft es
nur noch {iber Nachtrige oder
eine neue Ausschreibung, und
im schlimmsten Fall griibt der
Elektriker dann die Dachbegrii-
nung auf, um die Schienen fiir
die Paneele zu verlegen.

Im eigenen Betrieb
getestet

Angefangen hat das mit der
Kombination von Dachbegril-
nung und Solarenergie bei Pro-
Matur schon vor zehn Jahren.
Den Neubau des Betriebsge-
biudes wollten die Geschifts-
fiihrer gleich fiir einen Testlauf
nutzen. ,Wenn man es selber
mal gemacht hat, weif man,
wovon man redet”, beschreibt
Franz seine Philosophie.

Zum Einsatz kamen die Mo-
dule SB 200 von Zinco, deren
Aufbauten die Dachhaut nicht
durchdringen. Das Substrat
stellt dabei die sichernde Auf-
last dar. ,Die sind ganz schlau
konzipiert und stehen 30ecm
iiber dem Boden®, sagt Franz,

[ EinsPEISEVERGOTUNG NACH EEG

Wie viel Geld lasst sich
verdienen?

Mit der Stromproduktion auf dem Dach kénnen Sie nicht nur
Ihren Kunden die Kombination aus Dachbeqgriinung und Solar-
anlage schmackhaft machen. Auch fiir den eigenen Betriebs-
hof und das Betriebsgebaude rechnet sich die imageférdernde
Investition noch in diesem Jahr.

Fur alle Fotoveltaikanlagen, die seit dem 1. Januar 2007 in Be-
trieb gehen, werden folgende Einspeisevergiitungen gesetzlich
vorgegeben:

=* Fotovoltaikanlagen auf Freiflachen: 37,96 CentfkWh

=+ Fotovoltaikanlagen auf Gebauden bis 30 kWp: 49,21
Cent/kWh

=+ Fotovoltaikanlagen auf Gebauden groBer 30 kWp: 46,82
Cent/kWh fir den Anteil dber 30 kWp

=# Fotovoltaikanlagen auf Gebauden grafier 100 kWp 46,30
Cent/kWh fiir den Anteil dber 100 kWp

= Fotovoltaikanlagen an der Fassade bis 30 kW erhalten
54,21 Cent pro kWh Solarstrom

Die Vergiitung ist fiir 20 Jahre fest und wird jeweils bis Ende
des Jahres gezahlt. Fir FV-Anlagen, die 2007 installiert wer-
den, reicht die Forderung bis zum 31. Dezember 2028,
Ab dem 1. Januar 2008 werden die Vergiitungssatze fiir dann
neu installierte FV-Anlagen pro Jahr um 5% reduziert.
Die Antrdge fir die Einspeisung werden beim zustandigen

| Netzbetreiber gestellt,

Rechenbeispiel ProNatur (Betriebsgebaude):

I Flache = 2 mal 100m?

B Leistung = 64 Module 8 175W = 11,2kWp

I Vergiitung = 57,4 Cent/kWh (Inbetriebnahme 2004)

! Baukosten = 58000&

I Durchschnittlicher Monatsverdienst = 500 bis 550€

I Rendite = circa 10% (Bei Inbetriebnahme 2007 l3ge die
Rendite bei etwa 8,8%) tw

denn schlieflich solle man ja
wenigstens mit dem Dach Geld
verdienen, wenn schon bei
Schnee der Betrieb ruht. Und
das ist eben nur gewihrleistet,
wenn die Module komplett aus
der Schneedecke ragen. Auf ge-
nau diesen Bauteilen basiert
auch die Komplettldsung ,So-
larGreen”, die ProNatur beson-
ders den Dachabdichtern an-
bietet,

Trotz der Anlaufschwierig-
keiten ist die Machfrage da. So
haben die Metzinger im ver-
gangenen Jahr alleine auf dem
Dach der Liebherr-Fabrik in
Lindau 5000 m? (Module; City-
solar CO 200, Leistung:
135kWp) aufgestellt und noch

einmal 900 m? auf dem Institut
fiir Umweltmedizin der Univer-
sitit Freiburg (Solarfabrik SF
1454, 30kWp). Aber der vol-
len Ausschiipfung des Potenzi-
als stehen einerseits die Pro-
bleme der Verteilung auf unter-
schiedliche Gewerke und ande-
rerseits hoher Marketingbedarf
entgegen. Hier wiire noch eini-
ges an Arbeit zu leisten, damit
sich die Landschaftsgirtner in
ein Arbeitsfeld mit Zukunfts-
perspektive einklinken kinnen.

Tjards Wendebourg
Bilder: ProMatur (1), Wendebourg (1)
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